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MF SHIPPING & LOGISTICA

I
l 2014 per Ceva Logistics 
in Italia è stato un anno di 
riorganizzazione e di ac-
quisizioni di nuovi clien-

ti. Commentando i risultati 
dell’esercizio appena concluso 
Antonio Ascari, responsabile 
business development di Ceva 
Italia, a MF Shipping & Logi-
stica parla di «nuovi contratti 
acquisiti per circa 65 milioni 
di euro a fronte di un volume 
d’affari stabile, mentre l’ebitda 
è migliorato sensibilmente». Il 
2014 ha chiuso infatti con un 
fatturato di circa 560 milioni 
di euro, un margine operativo 
positivo e, come detto, una 
forte crescita nell’acquisizione 
di nuovi clienti. Gli obiettivi 

posti per il 2015 sono di 
veder crescere il fatturato 
e consolidare la posizione 
di leadership nel mercato 
della logistica in Italia. Sul 
fatturato complessivo, lar-
ga parte del volume d’affari 
proviene dai servizi di lo-
gistica conto terzi, mentre 
pesano in misura minore la 
divisione spedizionieristica 
e la controllata Sittam che 
offre servizi di trasporto su 
strada a livello nazionale e 
internazionale. 
Ascari spiega che «Ceva 
Italia arriva da due anni di 
metamorfosi durante i qua-
li è stata portata a termine 
una riorganizzazione delle 

strategie di marketing e di 
sviluppo commerciale al fi-
ne, da un lato di incremen-
tare le vendite, e dall’altro 
di migliorare anche la qua-
lità dei nostri clienti dal 
punto di vista della reddi-
tività». Nella riorganizza-
zione è stata creata anche 
una rete vendita organizza-
ta per settori: automotive, 
consumer&retail, pharma, 
technology, fashion, chimi-
co, real estate e infine un re-
parto key account. 
Il responsabile del business 
development di Ceva Italia 
aggiunge poi che «la stra-
tegia di crescita per il 2015 
prevede di aumentare l’offer-

ta di servizi dedicati alle pmi, 
al settore consumer&retail e di 
logistica collaborativa. Dopo la 
Città del Libro, del Pharma e 
della tecnologia nel prossimo 
biennio apriremo un nuovo par-
co logistico dedicato a un’altra 
merceologia specifica». Nel fu-
turo prossimo di un operatore 
logistico come Ceva non può 
mancare infine l’e-commer-
ce: «Già oggi», ha concluso 
Ascari, «siamo probabilmente 
l’operatore che movimenta più 
spedizioni provenienti da ordini 
via commercio elettronico e in 
prospettive vogliamo continua-
re a crescere anche in questo 
comparto». (riproduzione ri-
servata)

IL FATTURATO ITALIANO NEL 2014 STABILE A 560 MILIONI. TRAINA LA LOGISTICA IN CONTO TERZI

Ceva, nuovi contratti per 65 mln 
Il responsabile dello sviluppo commerciale Antonio Ascari preannuncia l’apertura di nuovi 

magazzini dedicati alla logistica collaborativa. Riorganizzate le strategie di marketing

Antonio Ascari 

L’italiana Dba Lab spa, 
che sviluppa piattaforme 

software a supporto dell’in-
gegneria, del project e asset 
management, della sicurezza 
e del controllo dell’automa-
zione industriale, ha annun-
ciato ieri l’acquisizione di 
della slovena Actual It, so-
cietà specializzata a sua volta 
nello sviluppo di soluzioni It. 
L’operazione, del valore di 
8 milioni di euro, conferma 
le linee strategiche di Dba 
Group (dal 2011 partecipato 
dal Fondo Italiano di Investi-
mento) per lo sviluppo inter-
nazionale del gruppo. Questa 
operazione si inquadra nel 
progetto di creare un soggetto 
privato e indipendente nell’in-
formatica e nella telematica a 
supporto della logistica por-
tuale nei porti balcanici (ove 
Actual è già fortemente pre-
sente), nell’intero bacino del 
Mediterraneo e del Mar Nero. 
L’acquisizione, eseguita parte 
in equity e parte a debito, si 
è resa possibile grazie alla 
sottoscrizione di un ulteriore 
aumento di capitale dedica-
to in Dba Group da parte del 
Fondo Italiano di Investimen-
to e al supporto di Unicredit 
e Sace. Nell’operazione Dba 
Lab è stata assistita dallo Stu-
dio Legale Pedersoli e Asso-
ciati e da Nctm. Actual It ha 
sede a Koper, impiega oltre 
100 dipendenti e nel 2013 
ha registrato un fatturato di 
circa 12 milioni di euro con 
un ebitda di circa 2,5 milioni. 
Dba Group ha invece chiu-
so il 2014 con un fatturato 
di 23 milioni. (riproduzione 
riservata)

Donelli Group, a cui fanno 
capo Donelli srl (fondata 

nel 1982 da Renato Giri) e 
Donelli&Del Latte srl (at-
tiva dal 2000), potenzia la 
proprie rete di uffici con 
l’apertura di due nuovi sedi 
a Genova e a Venezia Aero-
porto. Con queste due new 
entry salgono a otto le sedi 
del gruppo specializzato in 
assistenza doganale, orga-
nizzazione della logistica e 
dei trasporti, che conta 30 
collaboratori che seguono 
1.000 clienti per 30 mila 
operazioni annue di sdoga-
namento e servizi connessi 
di import/export via mare. 
L’ufficio di Venezia seguirà 
soprattutto il traffico merci 
via aerea si aggiunge alle 
sedi presenti nel porto di 
Marghera e nell’interporto 
della città lagunare.
La strategia a breve di Do-
nelli Group è quella di am-
pliare il raggio di attività 
sul versante tirrenico con 
le aperture di Livorno e La 
Spezia, mentre più a lungo 
termine si prevede di ope-
rare anche in Lombardia 
(Milano Aeroporti) con un 
presidio diretto. 
Donelli Group ha investito 
nel 2014 oltre 100 mila euro 
in tecnologia e formazione e 
punta a raggiungere entro il 
2015 un fatturato superiore 
ai 4 milioni di euro. (ripro-
duzione riservata)
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Lab
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e Venezia
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