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Porto di Genova, 2014 da record

Un 2014 record per i traffici del porto di Genova.
I container si attestano a quota 2.172.944 teu,
con un aumento del 9,3% sul 2013. E il traffico
complessivo sfiora i 52 milioni di tonnellate: +
4,8%. Incrementi in quasi tutti i comparti, in
particolare aumentano i contenitori pieni
(+12,7%). Boom delle esportazioni (+9,4%).

San Pellegrino riapre il Campus

Oggi parte la seconda edizione del
«Sanpellegrino Sales Campus», il progetto
formativo con cui il gruppo valorizza il talento
dei neolaureati. L’azienda ha voluto dare
seguito all’impegno nei confronti dei giovani
nella consapevolezza che solo puntando su di
loro è possibile creare le basi per lo sviluppo

I DIECI ANNI DEL SALONE

Il tessile alla ricerca di nuove strade
“Per crescere puntiamo sull’America”
Parte Milano Unica. Il presidente Albini: la spinta arriverà dall’export

È l’export che traina il tes-
sile/abbigliamento italia-
no. Il saldo sulle importa-

zioni, nei primi 9 mesi del 2014,
si è confermato positivo per cir-
ca 7 miliardi (pur se in frenata)
andando a toccare quota 21,6
miliardi. Su queste premesse,
sul costo dell’energia diminuito
e su un dollaro nuovamente for-
te che fa la felicità degli impren-
ditori, Milano Unica festeggia
mercoledì al Portello, 10 anni di
vita e 20 edizioni. Un percorso
che, malgrado defezioni e crisi,
si conferma come scelta strate-
gica che ha avuto la forza di at-
trarre buyer da tutto il mondo
e, al contempo, di portare i pro-
duttori di stoffe di alta gamma
fino in Cina.

«Il mercato orientale non è
facile - commenta Silvio Albini,
presidente del salone - Ma è ne-
cessario esserci, puntando a ri-
sultati di medio lungo termine.
In questo momento la politica
di austerità del governo cinese
non ci aiuta,manon si può igno-
rare un miliardo e oltre di po-
tenziali clienti».

Le prospettive
La prossima bandierina che gli
imprenditori tessili punteranno
sul mappamondo, sarà probabil-
mente negli Stati Uniti che, sulle
esportazioninel 2014hannomes-
so a segno un +7,3%. Il vice mini-
stroCalenda, infatti, in occasione

di Pitti Uomo, ha annunciato lo
stanziamento di cospicui finan-
ziamenti (36 milioni di euro) da
destinare al settore moda. E non
solo: il Governo a fronte dei 261
milioni predisposti per l’export,

ne destinerà una quindicina al
tessile-moda che serviranno
principalmente all’internaziona-
lizzazione delle fiere.

«Di sicuro c’è una disponibi-
lità interessante, una grande
opportunità - prosegue Albini -
Con Ice abbiamo avuto sempre
un buon rapporto e un costante
sostegno e Calenda è per noi
strategico. Stiamo lavorando
per il rafforzamento del nostro
salone e guardare al maggiore
dei Paesi sviluppati, che ap-
prezza il Made in Italy, che sta
vivendo buon momento con-
giunturale con una moneta ri-
valutata, ci pare obbligatorio.
Come laCina, anche gli Usa non
sono un mercato facile, ci sono

concetti di stile diversi, molta
competizione. Ma se si va in
modo consapevole, facendo
squadra comeabbiamo impara-
to a fare, la scelta sarà anche
questa volta vincente».

Sul salone, che schiera 352
marchi, non manca però qual-
che ombra. Il 2014 è stato un an-
no felicema la Russia e la svalu-
tazione del rublo, le situazioni
critiche di Nord Africa, Medio
Oriente, Turchia e Sud Ameri-
ca, pesano sui fatturati.

«L’Europa non cresce anco-
ra come potrebbe, ma intanto
rappresenta uno zoccolo duro
importante per noi - conclude
Albini - È un mercato da non
trascurare assolutamente».

Tessuti
di alta gamma

In vetrina
le collezioni

Primavera/Estate
2016. Sotto il

presidente di Milano
Unica Silvio Albini
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IL GRUPPO DI RAVENNA

Surgital porta
la pasta surgelata

al ristorante
NADIA FERRIGO

Sono passati 35 anni da quando Edoar-
do Bacchini e lamoglie Romana Tam-
burini hanno aperto il primo labora-

torio artigianale di pasta fresca a Lavezzo-
la, nella provincia di Ravenna. Da allora la
Surgital si è specializzata nella produzione
di pasta fresca surgelata per la ristorazio-
ne, con uno stabilimento di 60mila metri
quadrati, più di 200 dipendenti e una pro-
duzione di 1.300 quintali di pasta al giorno.
Non basta: alla fine dello scorso anno, chiu-
so con un fatturato di 59 milioni di euro,
l’azienda ravennate ha inaugurato una
nuova sede commerciale negli Stati Uniti -
la prima è stata aperta più di dieci anni fa in
Francia - e a Bologna il primo ristorante
della catena «Ca’ Pelletti».

«Entro i prossimi due anni saranno set-
te in tutta Italia: aMilano abbiamo già tro-
vato il luogo adatto - commenta la presi-
dente Romana Tamburini -. I risultati del
primo ristorante superano le nostre mi-
gliori previsioni, contiamo di rispettare i
tempi stabiliti per le nuove aperture». Cir-
ca il 60 per cento del fatturato arriva dal
mercato nazionale, in crescita di anno in
anno, mentre il resto dalle esportazioni: la
pasta surgelata firmata Surgital viaggia in
più di 50 Paesi nel mondo, dagli Emirati
Arabi al Giappone.

«Per il futuro, puntiamo a crescere a
doppia cifra sul mercato estero, mentre
quello interno per ora è più “calmo” - conti-
nua Tamburini -. Non mi piace parlare di
crisi, per noi le difficoltà sono opportunità
da saper sfruttare: negli anni siamo sem-
pre cresciuti. Amo le cose fatte per bene.
Con passione, costanza emoltissimo impe-
gno siamo arrivati fino a qui, ma siamo ap-
pena all’inizio».
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dell’intero sistema­Italia. Il «Sanpellegrino
Sales Campus» è uno stage sul tutto il territorio
nazionale per 24 neolaureati che offre la
possibilità di sperimentare in prima persona le
dinamiche del business e sviluppare quelle soft
skills, psicologiche, relazionali e comunicative
necessarie a collocarsi nel mondo del lavoro e
avere successo nella vita professionale.
Info su: www.sanpellegrino­corporate.it
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